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广东力王新能源股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

一、 投资者关系活动类别 

√特定对象调研  

□业绩说明会  

□媒体采访  

□现场参观  

□新闻发布会  

□分析师会议  

□路演活动  

□其他  

 

二、 投资者关系活动情况 

活动时间：2025 年 6月 18日 

活动地点：广东力王新能源股份有限公司会议室 

参会单位及人员：中山证券有限责任公司、东北证券股份有限公司 

上市公司接待人员：董事会秘书张映华女士 

 

三、 投资者关系活动主要内容 

问题 1：2023 年底，美国相关法案促使雾化一次性电子烟逐步退出市场，

对公司销售是否有形成影响？ 

回复： 



2023 年底，美国相关法案促使雾化一次电子烟逐步退出市场，这对公司的

销售有一定影响。 

公司的锂离子电池产品应用于电子烟领域，且电子烟客户销售收入在营业收

入中占有一定比例，2024 年该比例为 8.48%，同 2023 年相比有明显下降。美国

是全球重要的电子烟市场，随着美国相关法案的实施，公司的电子烟客户可能会

受到冲击，进而影响公司锂离子电池产品的销售。不过，公司已采取一些措施来

应对风险，如实施多元化市场布局，巩固欧美传统市场，大力开拓“一带一路”

沿线、东盟、南美等新兴市场以分散风险。从公司 2024 年的业绩来看，营业收

入为 7.15亿元，同比增长 21.81%，这表明公司整体业务处于增长态势，暂未受

到美国电子烟市场变化的显著影响，原因主要系公司通过其他业务的增长弥补了

电子烟业务损失。 

 

问题 2：公司前五大客户销售占比 30%左右，客户相对分散，公司的销售模

式是怎么样的？ 

回复： 

公司目前以研发、生产、销售碱性、碳性锌锰电池、消费类锂离子电池、储

能与小动力电池产品为主，公司采用直销模式，主要客户群体为知名电子设备生

产厂商、知名品牌运营商、大型贸易商等。公司业务人员通过参加展销会、电话

拜访、邮件推送以及网络平台等多种方式对客户进行推广。 

其中，公司的锌锰电池以 OEM销售为主，自有品牌销售为辅。对于 OEM销售，

公司自主完成原材料采购、产品生产等各个环节，客户采购后主要对外销售。锂

离子电池销售均为自有品牌销售，公司以自有资源完成研发等所有环节，产品以

自有的商标品牌对外销售。 

公司构建有完备的销售流程：客户表明合作意向并确认产品需求后，公司技

术团队进行产品研发等工作。客户对产品样品及公司各方面情况进行全方位审

核，审核通过后与公司签订框架协议或直接下达订单，公司按客户实际需求组织

生产。同时，公司不断跟进客户情况，处理客户反馈，以提高客户满意度。 

 

问题 3：锌锰电池领域、锂电池领域行业集中度持续提升，公司在行业洗



牌过程中的发展方向是怎么样的？ 

回复： 

锌锰电池作为公司的基础产业，公司将依托二十多年的深厚行业底蕴，强化

供应链管理，填补市场空白，积极拓展市场版图，通过扩大市场份额与内部降本

增效双轮驱动，提升全球市场影响力，力保稳居世界一流锌锰电池供应商行列。 

在锂电池市场，公司除了关注电子烟电池的发展外，还密切关注 3C 数码产

品、智能穿戴产品、无人机电池等领域的市场开拓和产品开发。始终坚持以客户

需求为导向，紧密跟随行业头部企业，与知名品牌建立战略合作伙伴关系。以技

术研发为核心驱动力，优化运营效率，增强产品市场竞争力，进一步扩大市场份

额与品牌影响力。 

面对储能和小动力领域的广阔市场，公司将深入调研赛道发展趋势，结合自

身资源与能力，审慎选择适配的细分市场，精准定位，深入分析，有效管控风险，

果断制定发展策略，积极探索新领域的增长路径，为公司可持续发展注入新动能。 

 

问题 4：公司 2024 年业绩稳步增长，2025 年一季度营收继续保持 25%的增

长，公司对 2025 年有何展望？ 

回复： 

2025 年，公司有望在市场、产品、产业链等方面取得进一步发展，具体如

下： 

市场拓展：2024 年，公司产品已在 40 多个国家和地区销售，公司 51.56%

的营收来自境外市场，比上年同期增长 53.08%。2025 年，公司继续实施多元化

市场布局，巩固欧美传统市场，大力开拓“一带一路”沿线、东盟、南美等新兴

市场。随着市场开拓推进，新兴市场业务有望持续增长。 

产品升级：2024 年公司投入研发支出达到 3,038.70万元，研发支出占营业

收入的比例达到 4.25%。2025年，公司将继续加大研发投入，推动产品向高端化、

智能化、绿色化升级，以满足不同市场需求，增强产品竞争力。 

产业链拓展：2025 年，控股孙公司东莞市力王安充科技有限公司将在新能

源相关技术研发等多领域布局，涉及投资、培训和企业管理咨询等多元化业务。

全资子公司香港力王新能源有限公司将围绕电池及相关业务开展进出口贸易等



活动，深化产业链布局。公司还将与清华大学深圳国际研究生院继续合作研发固

态电池，加大在新兴领域研发技术储备。 

产能提升：2024 年“环保碱性锌锰电池扩建及智能化改造项目”一期已经

建成满产，包括有两条 800 粒/分钟自动化、智能化和数字化产线，进一步提高

生产效率和产品性能，缓解公司中长期产能需求，公司将借此巩固和提升市场占

有率。2025年，公司将基于市场消化能力和产能释放节奏，审慎推进二期项目。 

不过，公司也面临一些挑战，如外部环境及政策扰动影响盈利能力、新产品

市场认可度尚需时间验证、在锂电池领域面临激烈竞争等。 

 

特此公告！ 

 

 

广东力王新能源股份有限公司  

董事会  

2025 年 6 月 19 日  
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