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证券代码：300897                 证券简称：山科智能 

 

杭州山科智能科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                       编号：2024-002 

投资者关系 

活动类别 

 

 特定对象调研     分析师会议 

□媒体采访         业绩说明会 

□新闻发布会       路演活动 

现场参观         其他  

参与单位名称

及人员姓名 

财通证券、中金基金、广发资管 

时  间 2024 年 12 月 6 日 10:30-11:30（线上） 

地  点 杭州市余杭区瓶窑镇蒿山路 47 号山科智慧园会议室 

上市公司接待 

人员姓名 
 证券事务代表：姚妙女。 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

交流内容如下： 

1、请简要介绍一下公司情况。 

答：山科智能一直以国家发展规划为导向，紧紧围绕“工业互联网+

智能传感器及软件”这一技术路线，深耕智能远传水表、智慧水务管网

设备、智慧水务软件及系统，拓展智慧水利、智慧直饮等产品，智慧水

务软件及系统覆盖智慧水厂（含污水）、智慧供水和智慧排水，形成一

体化、可扩展的水务信息化管理解决方案，做到为客户给排水环节的需

求提供全套、完整的产品及系统。满足水务企业在安全运行、节能降耗、

提质增效及惠民服务等方面的内在需求。 

公司已与首创水务、中国水务、粤海水务、北京自来水、上海城投

水务、深圳水务、中法水务和威立雅集团等全国 900 多家水务企业成为
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长期优质的合作伙伴。   

2、为什么我们公司水表的毛利率远高于同行业其他公司？ 

答：公司与传统水表企业发展路径不同，其他上市公司均起步于机

械式水表或者各类仪器仪表的整表制造，公司起步于为水务企业解决传

统机械式水表人工抄表环节高错误率及低效率问题，因此着重计量传感

器研发、设计，智能集抄系统集成方案的设计。公司主要产品为智慧水

务系列产品：第一类为智能远传水表；第二类为智慧水务管网智能产品；

第三类为智慧软件集成产品。第一类产品毛利率和同类上市公司比较接

近，第二类和第三类产品毛利率会较高些，这二类也是公司日后发展的

重点。 

3、我们净资产收益率这几年下降这么快的原因？ 

答：净资产收益率下降主要是 2020 年下半年收到募集资金，净资产

相应增加。2020 年、2021 年至 2023 年变化不大，分别是 10.33%、8.90%、

9.79%。 

4、公司账上 1.18 亿元投资性房地产是什么？ 

答：公司账上的 1.18 亿元投资性房地产是指山科智能大厦以及山科

智慧园部分对外出租的房产。 

5、公司基本都是年底回款？ 

答：公司下游客户主要为各地自来水公司，采购需要遵守严格的预

决算管理制度，通常年底前需要完成前期制定的计划，因此采购及安装

调试通常集中在下半年特别是第四季度完成，故公司年底回款额度占比

较大。 

6、后续公司有无进军海外的计划？ 

答：公司已有一支专业的国际贸易团队，一直在积极探索调研海外

市场需求，并确定了几个重点目标市场；同时，公司研发团队也在积极

配合该团队，加大海外市场的研发。目前，有些国家的项目已在试用阶

段。 
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7、我们国家这几年用水量其实一直没有怎么增长，但是水务设备投资一

直在稳定增长，这是有什么大的背景吗？ 

答：2024 年 6 月，根据水利部发布的信息显示，我国国内生产总值

（GDP）增长近一倍的情况下，用水总量实现零增长，“零增长”意味着

水资源管理水平不断提升，体现政府和市场“两手发力”成效，是高质

量发展的重要体现。 

国家发改委、水利部等多部委新出台水务行业相关文件，通过实施

严格的节水制度政策，控制用水总量，并提高水资源节约集约利用能力；

加快城镇污水设施建设，加强污水排放监测，提升生活污水收集处理及

资源化利用设施建设水平，进行污水处理收费标准改革等促进水务行业

健康、可持续发展。同样，国家通过政策引导和资金支持，水务单位加

大了水务设备投资，进而促进了水务行业的投资增长。 

8、当下我国城市公共供水管网漏损率多少？ 

答：相关产业研究的报告指出，2022 年中国城市供水漏损率为 12.9%，

但在一些城市和偏远地区，这一比率甚至超过 20%，有的地方甚至达到

70%以上。这与发达国家 5%-8%的漏损率相比，存在较大差距。《“十四

五”节水型社会建设规划》中明确提出，到 2025 年，城市公共供水管网

的漏损率将降至 9%。 综上所述，中国供水企业的损失率主要表现为供水

管网的漏损，虽然近年来有所下降，但与发达国家相比仍有较大差距。

政府已经制定了降低漏损率的目标，并推动智慧水务技术的发展以改善

这一状况。 

9、我们订单是如何获取的？结算周期如何？ 

答：（1）公司主要采用直销方式，有极少量经销商负责指定区域的

业务拓展。直销方式下，通常通过直接谈判或招投标方式取得订单。 

（2）公司根据收入确认的情况分为二种：安装验收的水司客户，一

般账期一年左右，收货确认的水司客户一般账期在三个月左右。 

10、我们公司表壳、通讯模组等成本占比？ 
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答：表壳占比 7%左右；模组占比 9%左右。 

11、水表的检定周期？ 

答：根据国家《计量检定规程》的相关规定，口径 25mm 及以下的水

表使用期限一般不超过 6 年；口径 25mm 至 50mm 的水表使用期限一般不

超过 4年。此外，口径超过 50mm 或 Q3 超过 16m³/h 的水表一般实行周期

检测，检定周期为两年一次。 

12、公司客户是否具有区域性? 

答：鉴于公司产品种类多，能够满足不通过客户的的需求，故公司

客户遍布全国各地；目前，全国 900 多家水务企业已成为公司长期优质

的合作伙伴。  

附件清单（如

有） 
    无 

日  期 2024 年 12 月 6 日 

 

 

 


