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证券代码：002139                                 证券简称：拓邦股份 

 

深圳拓邦股份有限公司 

2025 年 5 月 20 日、21 日投资者关系活动记录表 

 

                                                   编号：2025006 

投资者关

系活动类

别 

 特定对象调研      分析师会议 

媒体采访          业绩说明会 

新闻发布会        路演活动 

其他： 

参与单位

名称、时间 

5 月 20 日：13:30—14:30（现场会议） 

国金证券、国金基金 

5 月 21 日：14:00—15:00（现场会议） 

前海汇丰证券、CI investment、泰康资管、恒生前海基金、铭基国际、中投

公司、汇丰银行 

地点 公司会议室 

上市公司

接待人员

姓名 

董事会秘书：文朝晖 

证券部：杨桥桥 、张裕华 

 

投资者关

系活动主

要内容介

绍   

一、投资者提出的问题及公司回复情况 

问题 1：公司基本盘业务的业绩展望，是否还有增长空间？ 

回复：工具和家电是公司的基本盘，行业应用场景仍在打开，业绩有

望保持增长。工具行业锂电化、无绳化加速，电动化产品渗透率持续提升；

家电业务聚焦在优势品类并突破国际大客户，拓展商用及创新场景需求；

叠加公司的全球化布局更加贴近客户，不断提升客户份额，有助于基本盘
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市占率提升。 

同时，随着AI技术的深度渗透，AI对端侧应用的转型赋能，促进产品

革新，为工具、家电产品的智能化升级带来发展机遇，AI加持下公司的增

长预计能持续并有望加速。 

 

问题 2：人形机器人除了空心杯电机外还有哪些产品？机器人业务的

未来展望？ 

回复：拓邦自 2007 年从事有刷/无刷空心杯电机的研发与生产，是国

内最早打破欧美日垄断、成功实现空心杯电机量产的厂家之一，率先在医

疗、娱乐设备、工业机器人等领域批量应用。 

公司在 2023 年成立人形机器人空心杯电机研发团队，在已有电机技术

基础上快速构建 8mm和 10mm空心杯电机产品平台。目前在人形机器人领

域，公司以空心杯电机为抓手，具备空心杯电机及空心杯电机本体+减速箱

+编码器+丝杠一体的执行器组件，并逐步拓展产品边界和应用场景。 

在人形机器人领域，将持续深化空心杯电机的先发优势，未来 2-3 年

内，成为空心杯电机产品国内第一梯队。同时积极拓展自主品牌服务机器

人整机，成为细分领域的龙头企业。 

 

问题 3：多年来，公司毛利率相对稳定，是什么原因？ 

回复：公司毛利率稳定主要有三方面的原因：（1）来自企业对市场、

客户和产品的选择，公司会定位成长市场及高价值客户。（2）通过内部流

程优化及制造自动化能力提升，持续提升运营效率。同时市场端持续提份

额，提升规模效应；（3）持续多年保持高比例研发投入，做大产品价值。 

 

问题 4：越南、印度和墨西哥这几个地方，毛利是否有差异？ 

回复：对同一产品而言，成熟基地的毛利率会较高，比如越南、印度。

目前墨西哥的制造及人工成本会高一些，后续通过提高定价及运营能力，
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毛利率差距会缩小。 

 

问题 5：目前，公司对工具类海外大客户主要的供应地是哪里？ 

回复：主要是越南和墨西哥，目前国内也可以做。 

 

问题 6：关税战下，客户是否有降价的诉求？向海外转移的产品和国

内报价一样吗？ 

回复：目前还没有客户降价的诉求。未来会通过设计降本、效率提升

来实现成本优化。海外尤其欧美地区成本比国内高，会依照当地的行情来

报价。 

 

问题 7：从公司运营、管理及业绩各方面来看，整体比较稳健，您觉

得有哪些比较大的风险会影响公司业绩波动？ 

回复：目前来看主要是外汇的波动影响。公司出口占比较高，外汇大

幅波动会对公司业绩有短期影响，公司产品定价主要是成本加成，中长期

可以通过定价转移，同时也会使用部分套保工具对冲，降低外汇波动的影

响。其次是新业务，人才不能及时获得，可能会影响产品推出的时机。 

 

问题 8：贸易战是否有影响？影响多大？ 

回复：从二季度订单来看，贸易战对公司影响有限。公司有多区域化

布局，如墨西哥、印度、罗马尼亚、越南等生产基地已具备批量生产能力，

能有效降低单一市场的关税风险，未来有望在产业链重构中提升份额，获

取增量机会。 

 

问题 9：智能驾驶相关品类今年的增长如何？ 

回复：智能驾驶产品今年有望继续保持高增长态势。公司在智能驾驶
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领域主要提供激光雷达电机、空心杯电机及液冷超充充电桩。激光雷达电

机受益于新能源汽车的智能驾驶方案应用加快以及公司产品在头部客户的

卡位。  

 

问题 10：电动工具方面竞争是否激烈？ 

回复：工具市场是一个较成熟的市场，公司主要聚焦电动工具的增量

市场（油转电、有绳转无绳的产业升级）及头部客户，行业地位稳定，市

场份额稳步提升，盈利能力也较稳定。 

 

问题 11：随着AI应用落地，公司是否受益？是否有产品布局？ 

回复：目前公司运营管理方面推广AI的应用，提升效率。同时，在生

产端，通过嵌入自研AI视觉检测设备，实现产品质检、预检等，提升良率。 

在AI端侧应用端，公司看好AI应用带来的产品机会，主动探索应用场

景，在AI智能炒菜机中通过直接嵌入AI模型，提升炒菜机菜谱管理；或与

整机厂深度合作，提升产品性能。 

 

问题 12：面对芯片涨价，有什么应对政策？ 

回复：公司有自主研发能力，可以实现芯片国产化替代，有较强的国

际化运营能力，可以构建多渠道的供应链体系。 

 

问题 13：整机类产品是自有品牌还是贴牌？主要销往国外还是国内？ 

回复：整机类产品以自主品牌为主，也有部分贴牌。数字能源领域整

机目前已完成产品研发，达到可以量产状态，海内外市场并重。 

 

问题 14：空心杯电机产品规格尺寸和难点？ 

回复：公司空心杯电机早期尺寸规格为 20-40mm，应用于高精度医疗
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器械、工业夹爪及电动玩具等产品的尺寸在 10-20mm之间，应用于人形机

器人灵巧手的尺寸在 10mm以内。空心杯电机的技术难点主要是工艺难度，

需要不断与整机磨合、调试和再优化，对产品的工艺水平和稳定性要求较

高。目前公司已实现小尺寸空心杯电机的生产，着重加强供应链管理能力，

实现产品生产可追溯，建立质量控制机制，有效保障工艺水平和稳定性，

将维持空心杯电机市场的领先地位。 

 

问题 15：海外产能布局未来规划？ 

回复：2024 年海外产值占比约为 20%+；未来根据客户的需求还会增

加一些，总体占比预计会在 40%以内。目前公司在制造出海成功的基础上，

加速研发和市场出海能力的打造，未来公司将成为一家具备全球运营能力

的国际化公司。 

附件清单

（如有） 
无 

日期 2025 年 5 月 20 日、21 日 

 


