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天津银龙预应力材料股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2025-008 

投资者关系 

活动类别 

█特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □电话会议 

□其他（反路演） 

参与单位名称 

中意资产管理有限责任公司 

大家资产管理有限责任公司 

国信证券股份有限公司 

泓德基金管理有限公司 

华源证券股份有限公司 

时间 2025 年 6 月 17 日 

地点 天津银龙预应力材料股份有限公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书：谢昭庭 

证券部部长：杨晓菲 

投资者关系 

活动主要内容 

介绍 

问题一：2200-2400MPa超高强钢绞线的优势是什么？相比于

1860MPa产品，能够节省多少自身用量？ 

答：超高强钢绞线采用 2200MPa 级以上更高强度预应力钢绞

线及锚固体系，能够有效优化预应力混凝土箱梁结构尺寸和材料用

量。产品设计遵循总体强度固定、等强替代原则，相比于 1860MPa

产品，能够节省自身钢材用量，适应建设领域节约资源、降碳减排、

降本增效、轻便施工等高质量发展需求，具有显著的经济效益和安

全性能。 

目前 2200-2400MPa 混凝土用超高强钢绞线已在部分铁路建设

中实现对 1860MPa 级预应力钢绞线的替代，包括津潍高铁、雄商



高铁、雄忻高铁、西渝高铁等，公司逐步拓展产品应用场景，目前

时速 250 公里高速铁路如兰张铁路、铜吉铁路已应用该产品，同时

在公路市场进行小批量试制。公司将通过拓宽应用场景和市场份

额，不断提升该超高强、高性价比产品的市场渗透率。 

问题二：公司出口业务账期是否会比国内账期短？ 

答：公司出口业务账期通常短于国内业务。出口业务中，1 年

内账期客户占其应收账款比例约 90%，而国内业务该比例约 80%。

公司基于不同市场环境、风险评估及商业策略，对境内外客户实行

差异化的账期管理，旨在平衡资金周转、风险控制与市场开发需求。 

问题三：公司产品的下游应用领域主要包括哪些？占比如何？ 

答：公司预应力材料产品主要服务于国家重大基础设施建设，

下游应用领域呈现多元化格局，其中铁路市场是核心基石，作为传

统优势市场保持领先地位，主要应用于我国高速铁路及轨道交通网

络建设；水利工程是国家水网建设提速的重要受益领域，也是公司

产品的重要应用方向；桥梁与公路建设领域需求稳定，持续为特大

型桥梁工程和重点公路项目提供关键材料支撑。此外，产品在新能

源基建、民用建筑等领域的应用场景也在不断拓展。从应用结构看，

铁路领域凭借传统优势保持领先地位，水利、桥梁、公路等领域协

同发展，共同构筑公司下游应用的坚实基础。 

问题四：轨道交通用混凝土制品板块收入不高，但利润较高的

原因是什么？ 

答：公司轨道交通用混凝土制品板块呈现“收入不高但利润较

高”的特点，主要原因在于：公司聚焦提供高附加值产品包括高铁

轨道板、地铁轨道板、轨枕及轨道装备的生产销售，并配套提供劳

务输出、设备租赁、货物运输、材料供应等服务，为新建高铁线路

提供综合服务模式。这种高附加值产品与配套服务的结合，有效提

升了该板块的盈利能力。 

问题五：每公里高铁建设需要多少块高铁轨道板？ 

答：高铁轨道板常用规格包括 5.6 米、4.925 米和 4.856 米长度。



基于常用规格（如 5.6 米/块）并考虑高铁通常为双线建设，据此推

算：每公里高铁建设约需铺设 360 块高铁轨道板。按此计算，每

100 公里高速铁路的轨道板铺设量约为 3.6 万块，实际用量会因具

体线路设计、板型选择及施工要求而有所不同。 

问题六：公司今年是否会有融资需求，如定增、可转债等？ 

答：当前，公司预应力材料与轨道交通用混凝土制品双主业增

长态势显著，产销量及市占率持续提升。为支撑未来发展，满足潜

在的产品质量升级与交付效率提升需求，公司未来可能涉及厂房升

级改造及产能扩充，进一步夯实主营业务高质量发展的基础。 

基于前瞻性战略布局，公司已构建多层次资本运作体系。董事

会已提请年度股东大会授权董事会全权办理以简易程序向特定对

象发行股票事宜。目前，公司资产负债率、现金流等核心财务指标

健康稳定，具备实施包括定增、可转债等多种再融资方式的条件。

未来，公司将根据具体项目进展与资金需求，审慎选择适当时机，

通过资本市场融资匹配项目资金，形成“项目储备—资金匹配—产

能释放”的良性发展循环。 

问题七：公司产品签订合同后，合同的执行周期一般为多长时

间？ 

答：公司产品合同执行周期因产品类型而异：出口的预应力材

料产品执行周期相对较短，国内预应力材料产品销售一般为框架性

合同，根据项目不同，执行周期有所差异；轨道交通用混凝土制品

的合同执行周期则相对较长。同时，合同金额与规模也影响交付安

排：对于大额合同，公司将根据项目客户的实际施工进度要求，采

取分批交付的方式，整体交付周期较长；对于小额合同，公司可实

现快速响应与即时交付，整体执行周期取决于具体合同条款、产品

特性及客户需求。 

问题八：公司产品对运输半径是否有要求？ 

答：公司产品对运输半径的要求因产品类别而异：预应力材料

方面，考虑到运输成本与效率，公司对国内客户存在一定的运输半



径要求，公司已在天津北辰、河北河间、辽宁本溪、新疆乌鲁木齐、

江西九江布局五大地域六大生产基地，有效覆盖核心市场区域的运

输半径需求；轨道交通用混凝土制品方面，其特性决定了生产基地

需建设在高铁新项目附近。公司通过独资、合资等模式，在河北河

间、江西赣州、广东阳江、河南平顶山、天津宝坻、安徽芜湖等地

设立了多个专业轨道板/轨枕生产基地，通过全国多点布局战略，

极大提升了公司响应能力与交付能力。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2025 年 6 月 19 日 

 


